Dro concept
stellt die Weichen

PREISKAMPF, KAUFZURUCKHALTUNG - es gibt viele
Ursachen, die es dem Handel heutzutage immer
schwerer machen. Hier gilt es rechtzeitig die Wei-
chen zu stellen, um Kundenfrequenz und den Um-
satz zu erhohen. Die Firma »pro concept, Konzepte
+ Aktionen fiir den Handel« aus Au am Rhein bietet
professionelle Konzepte, um mit Verkaufsaktionen
ungewohnte und anhaltende Frequenz zu schaffen.

ie vielfdltigen Ursachen
D fur die Probleme, mit de-

nen der Handel zu kdmp-
fen hat liegen auf der Hand.
Mangelnde  Kundenfrequenz,
Kaufmiidigkeit, geringe Kauf-
kraft, ein nie da gewesener
Preiskampf, Lagerdruck, hohe
Altbestande, es gibt viele Griin-
de, welche in der Summe die
Luft fiir einen mittelstandischen
Handler schnell diinn werden
lassen konnen.

Seit dem Fall des alten UWG
hat sich einiges getan. Es gibt
durchaus Maglichkeiten, dem
Tiefgang entgegenzuwirken. pro
concept bietet professionelle
Verkaufsforderung mit Sonder-
verkdufen, wie sie in vielen an-
deren Branchen bereits Alltag
sind. Der individuelle Charakter
jedes Unternehmens wird unter-
strichen, somit ist dem bekann-
ten Erscheinungsbild nach au-
Ren hin Rechnung getragen. Die
Angst vieler Handler, sie konn-
ten in eine »Billig-Schublade«
gesteckt werden oder, schlim-
mer noch, in der Masse anderer
Werbung untergehen ist unbe-
griindet.

GroRen Wert legt Geschafts-
fiihrer Alexander Schmidt zu al-
lererst auf die gewissenhafte
und genaue Analyse der Hénd-
lersituation. Beriicksichtigt wer-

den hierbei sowohl die aktuel-
len Gegebenheiten als auch die
oftmals unterschatzten Umfeld-
bedingungen. Intensive Vorbe-
reitung in Zusammenarbeit mit
dem Handler ist beste Grundla-
ge fiir die problembezogene
Konzeption. Griindliche Vorar-
beit, ein perfekter Zeitplan, des-
sen zuverldssige Umsetzung und
die Fahigkeit, situationsgerecht
zu reagieren zeichnen die pro
concept aus.

Aufmerksamkeit nutzen
Um sich eine erste Aufmerksam-
keit der Kunden zu sichern,
nutzt man besondere Anldsse
wie Eréffnungen oder Jubilden,
sowie themenbezogene Ver-
kaufsaktionen, Sonder- und Sai-
sonverkaufe, Rdumungs- und
Teilrdumungsverkaufe. Durch ei-
nen genau abgestimmten Medi-
enplan und anspruchsvolle Ge-
staltung der Werbemittel gelingt
es, den Kunden in der Fiille
sonstiger Werbung zu errei-
chen.

Zusadtzlich geht die pro con-
cept jedoch neue Wege. Der Ein-
satz von Highlights stellt einen
innovativen und kreativen Um-
gang mit der Thematik dar und
dadurch eine Aktion, die den
Kaufreiz des Kunden auch au-
Rerhalb der Schonwetterzeit

Geschdftsfiihrer Alexander Schmidt: Gera-

de in Branchen, in denen individuelle Ver-
kaufsaktionen noch nicht iiblich sind, bringen
die professionellen Konzepte der pro concept
iiberdurchschnittliche Kundenfrequenz und
damit mehr Umsatz. Jeder Einzelne kann sich
somit ein umso grofieres Stiick vom Umsatz-

Kuchen abschneiden.

nochmals steigert. Die Leistun-
gen der pro concept umfassen
zudem wesentlich mehr als die
professionelle Planung einer
Verkaufsaktion. Es besteht die
Maglichkeit, einen kompetenten
Themenleiter abzustellen, der
den Handler vom ersten bis zum
letzten Tag der Aktion begleitet
und ihn dabei unterstiitzt, den
gesamten Ablauf im Geschaft zu
organisieren. Dariiber hinaus
hilft er dem hauseigenen Perso-
nal bei der Vorbereitung der Ver-
kaufsraume.

Somit leistet die pro concept
professionelle  Unterstiitzung
vom ersten unverbindlichen
Gesprach, lber die Planung bis
zum Ende einer Verkaufsaktion.
Erforderlich ist es jedoch, recht-
zeitig auf die schwierigen Um-
stdande, die der Markt heutzuta-
ge mit sich bringt zu reagieren.
»Einige Unternehmer trauen
sich nur leider nicht, in profes-
sionelle Hilfe zu investieren,
sparen jedoch an genau dem fal-
schen Ende und sich selbst da-
mit ins Aus.«, weill Alexander
Schmidt aus langjahriger Erfah-
rung. Oftmals sind die finanziel-
len Méglichkeiten bereits aus-
geschopft, selbst ein kurzfristi-
ger Schub ist nicht mehr ausrei-
chend, das Unternehmen zu
retten. Gerade dann ist es wich-

tig, kompetente Unterstiitzung
mit erfolgreichen Strategien und
Konzepten in Anspruch zu neh-
men, um ein letztes Mal bares
Geld zu verdienen.

Neue Wege gehen

Zum Portfolio der pro concept
gehdren somit nicht nur jede
Form von themenbezogenen
Verkaufsaktionen, sondern auch
Raumungsverkdufe wegen Ge-
schaftsaufgabe, Insolvenzver-
kdaufe und Versteigerungen. Es
gibt jedoch Mittel und Wege,
ein Unternehmen vor diesem fi-
nalen Schritt zu bewahren. Neue
Wege zu gehen ist oftmals der
entscheidende Schritt in Rich-
tung Erfolg. Schmidt ist aus Er-
fahrung davon iiberzeugt: »So-
gar 2-3-fache Monatsumsdtze
und mehr sind wahrend einer
solchen Aktion maglich! Ein An-
ruf auf der pro concept Hotline
0800-5502055 ist kostenlos,
kann aber die Zukunft eines Un-
ternehmens entscheidend ver-
andern.« [ps]
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